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Santrauka:

Pradzios menas 2.0: Laiko patikrintas, kovoje uzgridintas vadovas visiems, kurie kg nors pradeda, Guy Kawasaki yra
iSsamus sékmingo verslo pradzios vadovas. Jame skaitytojams pateikiami jrankiai ir strategijos, kuriy reikia, kad
verslas pradéty veikti. Kawasaki apima tokias temas kaip verslo plano kdrimas, kapitalo pritraukimas, rinkodara ir
komandos valdymas. Jis taip pat pataria, kaip iSlaikyti motyvacijg ir susitelkima | sékmés tikslg. Kawasaki pabrézia,
kad svarbu turéti aiskia verslo vizijg ir misijg, taip pat butinybe biti lanks€iam ir atviram pokyciams. Jis taip pat
pabrézia tinkly karimo ir rySiy su potencialiais klientais, partneriais ir investuotojais kirimo svarba. Knygoje taip pat
pateikiami sékmingy verslininky atvejai ir jy sekmés istorijos. , Kawasaki" suteikia skaitytojams jrankius ir strategijas,
kuriy reikia, kad jy verslas blty sékmingas. Jis taip pat pataria, kaip iSlaikyti motyvacijg ir susitelkimg | sékmés tiksla.
Knyga yra nejkainojamas Saltinis kiekvienam, norin¢iam pradéti versla.

Pagrindinés idéjos:

#1. Sukurkite pristatymy taisykle 10-20-30: si taisykle nurodo, kad pristatymai turi buti ne ilgesni nei
10 skaidriu, trukti ne ilgiau kaip 20 minuciu ir naudoti ne mazesnj nei 30 tasku srifto dydi.

10-20-30 pristatymy taisyklé yra puikus bldas uztikrinti, kad jasy pristatymai baty glausti, patrauklds ir lengvai
sekami. Apriboje skaidriy skaiciy iki 10, galite uztikrinti, kad jasy auditorija nebus perkrauta per daug informacijos.
Apriboje pristatymo trukme iki 20 minuciy, galite uztikrinti, kad jasy auditorija nenuobodziauty ir nesiblaskyty. O
naudodami ne mazesnj nei 30 tasky Srifto dydj, galite uztikrinti, kad jlsy auditorija galéty lengvai perskaityti ir
suprasti jisy pateikiama informacija. Si taisyklé ypa¢ naudinga pristatymames, kurie turi bati jtikinami arba
informatyvis. Pateikdami trumpa ir konkrety pristatyma galite uztikrinti, kad jasy auditorija susikoncentruoty |
pagrindinius dalykus, kuriuos bandote pasakyti. Be to, naudodami didesnj Srifto dydj, galite uztikrinti, kad jlsy
auditorija galéty lengvai perskaityti ir suprasti jusy pateikiama informacija. 10-20-30 pristatymy taisyklé yra puikus
bdas uztikrinti, kad jasy pristatymai bty veiksmingi ir patraukls. Laikydamiesi Sios taisyklés, galite uztikrinti, kad
jusy auditorija buty sutelkta | pagrindinius dalykus, kuriuos bandote pasakyti, ir kad jie gali lengvai perskaityti ir
suprasti jusy pateikiama informacija.

#2. Sukurkite mantrg: mantra yra trumpa fraze, apimanti jusu verslo esme ir primenanti jiisu misijq.

Jasy verslo mantros kirimas yra svarbus zingsnis nustatant savo misijg ir tiksla. Mantra turéty bati trumpa ir
isimintina, o jlsy verslo esmé turi bati iSreiksta keliais Zodziais. Tai turéty bati kazkas, kg galétuméte pakartoti sau ir
savo komandai, kad primintuméte pagrindines jisy verslo vertybes ir tikslus. Tai turéty bati kazkas, kg galite
panaudoti norédami motyvuoti ir jkvépti save ir savo komandg susikaupti ir sunkiai dirbti. Tai turéty bati kazkas, ka
galite naudoti norédami priminti sau ir savo komandai, kodél darote tai, kg darote, ir kodél tai svarbu. Jusy mantra
turéty bati tokia, kurig galite naudoti, kad nenutriktuméte kelyje ir testuméte savo versla. Tai turéty bati kazkas, kg
galite naudoti norédami priminti sau ir savo komandai, kaip svarbu islikti iStikimiems savo misijai ir vertybéms. Tai
turéty buti kazkas, ka galite naudoti norédami priminti sau ir savo komandai, kaip svarbu islikti susikaupusiems ir
sunkiai dirbti. Tai turéty bati kazkas, kg galétuméte panaudoti primindami sau ir savo komandai, kaip svarbu islikti
pozityviam ir motyvuotam. JUsy verslo mantros klrimas yra svarbus zingsnis nustatant savo misijg ir tiksla. Tai turéty
buti kazkas, kg galite naudoti norédami priminti sau ir savo komandai, kodél darote tai, kg darote, ir kodél tai svarbu.
Tai turéty bati kazkas, kg galétuméte panaudoti, kad nenutriktuméte kelyje ir testuméte savo verslg. Tai turéty bati
kazkas, kg galite panaudoti norédami motyvuoti ir jkvépti save ir savo komandg susikaupti ir sunkiai dirbti.
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#3. Sukurkite prasme: jmones turety siekti, kad pasaulis butuy prasmingas, o ne tik pinigai.

|prasminti pasaulj yra svarbus bet kurios jmonés tikslas. Neuztenka tiesiog uzsidirbti pinigy; jmonés turéty stengtis
daryti teigiamg poveikj pasauliui. Tai gali bati sukuriant produktus ar paslaugas, palengvinancius zmoniy gyvenima,
arba jgyvendinant labdaros iniciatyvas, padedancias tiems, kuriems jos reikia. |[monés taip pat turéty stengtis sukurti
teigiama darbo aplinkg savo darbuotojams ir puoseléti pagarbos bei bendradarbiavimo kultiirg. Suteikdamos prasme
pasaulyje, jmoneés gali sukurti ilgalaikj palikima, kuris bus naudingas ne tik jy klientams, bet ir darbuotojams bei
bendruomenéms, kuriose jos veikia. |prasminti pasaulj taip pat yra puikus bidas pritraukti ir iSlaikyti klientus.
Zmonés labiau linke palaikyti jmones, kurios daro teigiama poveikj pasauliui ir yra pasiryzusios daryti gera. |monés
turéty stengtis uzmegzti prasmingus santykius su savo klientais, teikti jiems auksciausios kokybés produktus ir
paslaugas. Suteikdamos prasme pasaulyje, jimonés gali sukurti lojaliy klienty baze, kuri jas palaikys ilgus metus.
|prasminti pasaulj yra svarbus bet kurios jmonés tikslas ir j tai reikéty ziGréti rimtai. |[monés turéty stengtis daryti
teigiama jtaka pasauliui ir uzmegzti prasmingus santykius su savo klientais. Taip elgdamosi jmonés gali sukurti
ilgalaikj palikimg, kuris bus naudingas ne tik jy klientams, bet ir darbuotojams bei bendruomenéms, kuriose jos
veikia.

#4. Nesijaudinkite dél konkurencijos: sutelkite demesij i puikaus produkto ar paslaugos kirimgq ir
konkurencija susitvarkys pati.

Idéja nesijaudinti dél konkurencijos yra pagrindiné Guy Kawasaki knygos ,Start Art 2.0" koncepcija. Idéja yra ta, kad
uzuot sutelke démesj j tai, kg daro konkurentai, verslininkai turéty sutelkti démesj j puikaus produkto ar paslaugos
kurimg. Kawasaki teigia, kad jei sukursite tai, kas tikrai puiku, konkurencija susitvarkys savaime. Jis mano, kad jei
sutelksite démesj | tai, kas tikrai novatoriska ir kokybiSka, konkurencija bus priversta reaguoti. Kawasaki taip pat
teigia, kad verslininkai neturéty bijoti rizikuoti ir bati kGrybingi. Jis tiki, kad jei blsite pasiruose rizikuoti ir bati
kdrybingi, tuomet galésite sukurti kazka tikrai unikalaus ir kokybisko. Jis taip pat mano, kad jei sutelksite démesj | tai,
kas yra tikrai puiku, tada konkurencija bus priversta reaguoti ir stengtis suderinti jusy produktg ar paslauga.
Kawasakis idéja nesijaudinti dél konkurencijos yra svarbi koncepcija, kurig verslininkai turi atsiminti. Sutelkdami
démesj | puikaus produkto ar paslaugos kirima, verslininkai gali uztikrinti, kad jy produktas ar paslauga issiskirty is
konkurenty. Tai padés jiems jgyti konkurencinj pranasumg ir uztikrinti, kad jy produktas ar paslauga bty sékminga.

#5. Pazinkite savo klientq: supraskite, kas yra jusu klientas ir ko jam is jusu reikia.

Pazink savo klientg yra svarbi bet kokio verslo savoka. Tai reiskia, kad suprasite, kas yra jusy klientas ir ko jam i$
jasy reikia. Kliento pazinimas padeda kurti produktus ir paslaugas, atitinkancius jo poreikius ir norus. Tai taip pat
padeda sukurti veiksmingas rinkodaros strategijas, kurios pasieks jusy tiksline auditorija. Kliento pazinimas taip pat
padeda uzmegzti su jais santykius, o tai gali padidinti lojaluma ir pakartotinj versla. Kai pazjstate savo klienta, galite
sukurti kliento profilj, kuriame bity pateikta demografiné informacija, pvz., amzius, lytis, vieta ir pajamy lygis. Taip
pat galite suzinoti apie jy pomégius, vertybes ir gyvenimo bida. Si informacija gali padéti jums sukurti produktus ir
paslaugas, pritaikytus jy poreikiams. Taip pat galite naudoti Sig informacija kurdami tikslines rinkodaros kampanijas,
kurios pasieks jlsy tiksline auditorija. Kliento pazinimas yra bltinas bet kokiam verslui. Tai padeda jums sukurti
produktus ir paslaugas, atitinkancius jy poreikius ir norus. Tai taip pat padeda sukurti veiksmingas rinkodaros
strategijas, kurios pasieks jasy tiksline auditorija. Kliento pazinimas taip pat padeda uzmegzti su jais santykius, o tai
gali padidinti lojaluma ir pakartotinj versla.

#6. Padarykite evangelistus: evangelistai yra aistringi klientai, kurie skleis zZiniq apie jusuy produktg ar
paslaugaqg.

Evangelisty kurimas jusy produktui ar paslaugai yra svarbi bet kurio séekmingo verslo dalis. Evangelistai yra klientai,
kurie taip aistringai Zilri j jusy produkta ar paslauga, kad stengsis skleisti Zinig apie tai. Tai Zmonés, kurie papasakos
savo draugams, Seimos nariams ir kolegoms apie jlsy produkta ar paslauga, ir jie gali biti galinga jéga, padedanti
plésti jusy versla. Norédami sukurti evangelistus, turite sutelkti démesj j iSskirtinés klienty patirties suteikima. Tai
reiSkia, kad reikia teikti puiky klienty aptarnavima, sitlyti kokybiSkus produktus ar paslaugas ir siekti patenkinti
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klienty poreikius. Taip pat turétuméte sutelkti démesj | santykiy su klientais karima, kad jie jaustysi vertinami ir
vertinami. Kai klientai jauciasi esantys bendruomenés dalimi, jie labiau linke tapti jlsy produkto ar paslaugos
evangelistais. Galiausiai turétuméte apdovanoti savo evangelistus uz jy istikimybe. Tai gali bati nuolaidy, nemokamy
produkty arba iSskirtinés prieigos prie naujy produkty ar paslaugy forma. Parodydami savo dékingumg uz jy
lojaluma, paskatinsite juos ir toliau skleisti zinig apie jlsy produkta ar paslauga. Evangelisty kdrimas jasy produktui
ar paslaugai yra svarbi bet kurio sékmingo verslo dalis. Suteikdami iSskirtine klienty patirtj, uzmegzdami rysius su
klientais ir apdovanodami uz lojaluma, galite sukurti aistringg evangelisty grupe, kuri padés skleisti Zinig apie jusy
produktg ar paslauga.

#7. Nesekite bandos: nebijokite eiti pries grudus ir daryti kq nors kitaip.

Idéja ,Nesekite bandos" yra svarbi kiekvienam, pradedanciam kazka naujo. Lengva susigaudyti Sio momento
tendencijose ir madoje, taciau svarbu atminti, kad sékmingiausi verslininkai daznai yra tie, kurie nori rizikuoti ir eiti
pries gridus. Nesekdami bandos galite sukurti kazka unikalaus ir naujovisko, issiskiriancio iS minios. Taip pat svarbu
atsiminti, kad bandos mentalitetas gali bati galinga jéga ir gali biti sunku jam prieStarauti. Taciau jei esate
pasirenges rizikuoti ir bati kitoks, galite sukurti kazka tikrai nepaprasto. Pradedant kg nors naujo, svarbu atsiminti,
kad bandos mentalitetas gali biti galinga jéga ir gali blti sunku jam priesStarauti. Taciau jei esate pasirenges rizikuoti
ir bati kitoks, galite sukurti kazka tikrai nepaprasto. Nebijokite mastyti uz langelio riby ir sugalvokite kg nors
unikalaus ir naujovisko. Nebijokite mesti iSSUkj status quo ir rizikuoti. Tai darydami galite sukurti kazka, kas iSsiskiria
i5 minios ir gali bati sékmingi.

#8. Neleiskite perfekcionizmui trukdyti: neleiskite, kad tobulumo siekimas trukdytu jums pradeti.

Perfekcionizmas gali bati pagrindiné kliatis, kai reikia pradéti kazka naujo. Gali biti lengva jsijausti | smulkmenas ir
pribloksti minties sukurti kazka tobulo. Taciau svarbu atsiminti, kad tobulumas daznai nepasiekiamas ir kad geriau
susitelkti | pazangg, o ne siekti tobulumo. Svarbu pripazinti, kad klysti yra gerai ir kad geriau pradéti ir mokytis is ty
klaidy, nei laukti tobulumo. Svarbiausia sutelkti démesj | procesa, o ne j rezultatg. Svarbu issikelti realius tikslus ir
suskirstyti projekta | valdomus zingsnius. Tai padés testi projekto eiga ir padés iSvengti perfekcionizmo paralyziaus.
Taip pat svarbu atsiminti, kad galima prasyti pagalbos ir prasyti kity atsiliepimy. Tai gali padéti sukurti perspektyva ir
padeéti testi projekta. Dienos pabaigoje svarbu atsiminti, kad perfekcionizmas gali buti pagrindiné kliutis norint
pradéti. Svarbu pripazinti, kad klysti yra gerai ir kad geriau pradéti ir mokytis i$ ty klaidy, nei laukti tobulumo.
Sutelkus démesj | procesa ir suskaidzius projekta | valdomus Zingsnius, galima daryti pazanga ir sukurti kazka
prasmingo ir sekmingo.

#9. Nebijokite suktis: jei reikia, bukite pasirenge pakeisti krypti.

Idéja ,Nebijok suktis" yra svarbi kiekvienam, pradedanciam verslg ar projektg. Tai reiskia, kad prireikus turétuméte
buti pasirenge pakeisti kryptj, net jei tai reikSty pradinio plano atsisakyma. Tai ypac aktualu pradinése jmonés
stadijose, kai aplinka nuolat keiciasi ir pradinis planas gali nebebdti perspektyvus. Pasukimas gali bati sunkus
sprendimas, taciau daznai tai batina norint islikti konkurencingam ir sékmingam. Sukant svarbu atsiminti, kad tikslas
yra judéti nauja kryptimi, kuri bus sékmingesné nei pradinis planas. Tai reiskia, kad turétuméte skirti laiko situacijai
iSanalizuoti ir nustatyti, kokius pakeitimus reikia atlikti. Taip pat svarbu atsizvelgti | turimus iSteklius ir galima rizika,
susijusig su nauja kryptimi. Priémus sprendimg, svarbu veikti greitai ir ryztingai, kad iSnaudotuméte nauja galimybe.
Pasukimas gali bati sunkus sprendimas, taciau daznai tai butina norint islikti konkurencingam ir sékmingam. Svarbu
atsiminti, kad tikslas - judéti nauja kryptimi, kuri bus sékmingesné nei pradinis planas. Skirdami laiko situacijai
iSanalizuoti ir nuspresdami, kokius pakeitimus reikia atlikti, o tada veikdami greitai ir ryztingai, galite uztikrinti, kad
jusy jmoné buty sékminga ir konkurencinga ilgalaikéje perspektyvoje.

#10. Nebijokite patirti neséekmiu: nesekme yra proceso dalis ir turety buti priimta.

Nebijokite, kad nepavyks, yra svarbi sgvoka, kurig reikia turéti omenyje pradedant bet kokig naujg jmone. Nesékmé
yra neiSvengiama proceso dalis ir turéty biti laikoma mokymosi galimybe. Svarbu atsiminti, kad nesékmé néra
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pabaiga, o greiciau Zingsnis | sékme. Svarbu rizikuoti ir iSbandyti naujus dalykus, net jei tai reiks, kad jums gali
nepavykti. Per nesékmes mes mokomés ir augame, o per nesékmes galiausiai galime pasiekti sékmés. Nesékmé
turéty bati vertinama ne kaip neigiama, o kaip butina proceso dalis. Svarbu atsiminti, kad nesékmé yra ne silpnumo,
o stiprybés zenklas. Reikia drasos rizikuoti ir iSbandyti naujus dalykus, o per nesékmes galime mokytis ir augti.
Svarbu rizikuoti ir iSbandyti naujus dalykus, net jei tai reiks, kad jums gali nepavykti. Per nesékmes galiausiai galime
pasiekti sekmés. Nesékmés nereikéty bijoti, o vertinti kaip galimybe mokytis. Svarbu atsiminti, kad nesékmé néra
pabaiga, o greitiau zZingsnis | sékme. Svarbu rizikuoti ir iSbandyti naujus dalykus, net jei tai reiks, kad jums gali
nepavykti. Per nesékmes mes mokomés ir augame, o per nesékmes galiausiai galime pasiekti sékmés.

#11. Nepasikliaukite rizikos kapitalo finansavimu: nepasitikekite rizikos kapitalo finansavimu, kad
pradetumete savo verslg.

Pradedant verslg svarbu atminti, kad rizikos kapitalo finansavimas neturéty bati vienintelis finansavimo Saltinis. Nors
rizikos kapitalas gali bati puikus bldas pradéti versla, tai néra vienintelé galimybé. Yra daug kity finansavimo
Saltiniy, pavyzdziui, angely investuotojy, sutelktinio finansavimo ir net asmeniniy santaupy. Pries pasikliaujant vien
rizikos kapitalo finansavimu, svarbu iSnagrinéti visas jums prieinamas galimybes. Svarstant rizikos kapitalo
finansavimg, svarbu atminti, kad tai néra garantuotas finansavimo Saltinis. Rizikos kapitalistai iesko jmoniy, turinciy
didelj sékmés potencialg, ir investuos tik j tas jmones, kurios, jy nuomone, turi daug sékmeés galimybiy. Todél pries
kreipiantis | rizikos kapitalo investuotojus svarbu turéti gerai apgalvotga verslo plang ir aiSky rinkos supratima. Be to,
rizikos kapitalo finansavimas daznai ateina su tam tikrais reikalais. Rizikos kapitalistai gali reikalauti tam tikro verslo
kontrolés lygio arba gali reikalauti, kad pries investuodami blty jvykdyti tam tikri etapai. PrieS priimant bet kokj
rizikos kapitalo finansavima, svarbu suprasti jo sglygas. Galiausiai svarbu atsiminti, kad rizikos kapitalo finansavimas
neturéty bati vienintelis verslo finansavimo Saltinis. Yra daug kity finansavimo Saltiniy, todél pries pasikliaujant vien
rizikos kapitalo finansavimu svarbu iSnagrinéti visas galimybes.

#12. Nebijokite prasyti pagalbos: nebijokite prasyti mentoriu, pataréju ir kity ekspertu pagalbos.

Nesvarbu, kiek manote zings, visada bus atvejy, kai jums prireiks pagalbos. Nesvarbu, ar tai bty patarimas dél
verslo sprendimo, pagalba sprendziant technine problema, ar tiesiog skambanti lenta naujai idéjai, nebijokite prasyti
pagalbos. Yra daug zmoniy, kurie nori padéti ir pasitlyti savo patirtj. Mentoriai, pataréjai ir kiti ekspertai gali suteikti
nejkainojamos jzvalgos ir patarimy. Jie gali padéti iSvengti brangiai kainuojanciy klaidy ir suteikti vertingy patarimy,
kaip judéti pirmyn. Jie taip pat gali suteikti kitokj poZzilrj | problema ar situacija, o tai gali blti nejkainojama.
Nebijokite kreiptis ir paprasyti pagalbos. Galbit nustebsite, kaip Zmonés nori iStiesti ranka. Svarbu atsiminti, kad visi
kazkada buvo pradedantieji, ir dauguma Zmoniy mielai padeda kolegoms verslininkams.

#13. Nebijokite rizikuoti: rizikuoti yra verslo kurimo proceso dalis.

Nebijokite rizikuoti - svarbi sgvoka, kurig reikia nepamirsti pradedant versla. Rizikavimas yra esminé proceso dalis,
todeél svarbu atsiminti, kad nerizikuojant nejmanoma pasiekti sékmés. Rizikuoti gali buti baisu, taciau svarbu
atsiminti, kad nerizikuodami niekada nesuzinosite, kas galéjo bati. Rizikavimas gali atnesti daug naudos, todél svarbu
atsiminti, kad atlygis vertas rizikos. Taip pat svarbu atsiminti, kad rizikuojant gali kilti nesékmiy, taciau svarbu is Siy
nesékmiy pasimokyti ir panaudoti jas, kad taptume geresni. Rizikavimas yra batina verslo kirimo proceso dalis, todél
svarbu atminti, kad nerizikuojant sékmés niekada nepasieksite.

#14. Nebijokite klysti: Klaidos yra mokymosi proceso dalis.

Nebijokite klysti. Klaidos yra esminé mokymaosi proceso dalis. Jie yra zenklas, kad veriate save iSbandyti naujus
dalykus ir rizikuoti. Klaidos yra naturali augimo ir vystymosi dalis, todél svarbu atsiminti, kad klaidos néra nesekmes
pozymis. Vietoj to, jie yra galimybé mokytis ir augti. Kai padarote klaidg, svarbu prisiimti uz tai atsakomybe ir is jos
mokytis. Apsvarstykite, kas nutiko ne taip ir kaip kitg kartg galite padaryti geriau. Nebijokite prasyti kity pagalbos ar
patarimo. Taip pat svarbu atleisti sau ir judéti toliau. Klaidos yra gyvenimo dalis, todél svarbu atsiminti, kad jas daro
visi. Klaidos gali bati puikus bidas jgyti patirties ir ziniy. Svarbu atsiminti, kad klaidos yra ne silpnumo, o stiprybés
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Zenklas. Jie yra zenklas, kad verciate save iSbandyti naujus dalykus ir rizikuoti. Taigi nebijokite klysti. Priimkite juos
kaip mokymosi proceso dalj ir pasinaudokite jais kaip galimybe augti ir tobuléti.

#15. Nebijokite prisiimti apskaiciuotos rizikos: rizikuokite, bet jsitikinkite, kad ji yra apskaiciuota ir
gerai apgalvota.

Kalbant apie rizikg, svarbu atsiminti, kad ne visos rizikos yra lygios. Svarbu prisiimti apskaiciuota rizika, kuri yra gerai
apgalvota ir turi gerg sékmeés tikimybe. Rizikavimas gali buti puikus bldas judéti j priekj ir pasiekti sékmés, taciau
svarbu jsitikinti, kad rizika yra apskaiciuota ir galimas atlygis virsija galimus nuostolius. Priimant apskaiciuota rizika,
svarbu atsizvelgti j visas galimas pasekmes ir pasverti kiekvieno privalumus ir trikumus. Taip pat svarbu atsizvelgti i
turimus iSteklius ir sitikinti, kad rizika yra jmanoma. Rizikavimas gali biti puikus bldas judéti | priekj, taciau svarbu
isitikinti, kad rizika yra apskaiciuota ir galimas atlygis virsija galimus nuostolius. Taip pat svarbu atsiminti, kad rizika
ne visada reiskia sékme. Svarbu pasiruosti nesékmei ir turéti plang, kaip judéti j priekj, jei rizika nepasiteisins.
Rizikavimas gali bati puikus bldas judéti j priekj, taciau svarbu jsitikinti, kad rizika yra apskaiciuota ir galimas atlygis
virsija galimus nuostolius.

#16. Nebijokite uzimti pozicijos: nebijokite stoti uz tai, kuo tikite.

Pozicijos laikymasis yra svarbi bet kokios sékmingos jmonés dalis. Labai svarbu turéti aiskig vizija, ko norite pasiekti,
ir bati pasiryzus tai ginti. Taip pat svarbu bati atviram kritikai ir biti pasiruosus koreguoti savo vizija, jei reikia.
Pozicija reiSkia ne uzsispyrimg ar nelankstuma, o stipry tikslo ir krypties jausmag. Tai reiskia, kad turite drgsos ginti
tai, kuo tikite, ir norg rizikuoti, kad pasiektuméte savo tikslus. Pozicijos laikymasis taip pat reiskia norg prisiimti
atsakomybe uz savo veiksmus ir priimti savo sprendimy pasekmes. Laikytis pozicijos ne visada lengva, bet tai bitina
norint buti sékmingam. Tam reikia drgsos ir jsitikinimo, taip pat svarbu atsiminti, kad nesate vienas. Yra kity, kurie
dalijasi jUsy vizija ir nori palaikyti jus. Pozicijos laikymasis taip pat reiskia pasitikéjimg kalbéti ir biti iSgirstam. Tai
reiskia, kad turite jégy atsilaikyti uz tai, kuo tikite, net kai tai nepopuliaru ar sunku. Laikytis pozicijos reiskia turéti
drasos keistis ir daryti teigiama poveikj pasauliui. Nebijokite uzimti pozicijos. Tai yra esminé bet kokios sékmingos
imonés dalis ir svarbu turéti drgsos ginti tai, kuo tiki. ISsilaikyti pozicija ne visada lengva, bet batina norint buti
sékminga. Tam reikia drasos ir sitikinimo, taip pat svarbu atsiminti, kad nesate vienas. Yra kity, kurie dalijasi jusy
vizija ir nori palaikyti jus. Laikytis pozicijos reiSkia pasitikéjimg kalbéti ir bati iSgirstam, taip pat stiprybés ginti tai, kuo
tiki, net kai tai nepopuliaru ar sunku.

#17. Nebijokite naujoviu: naujoves yra labai svarbios norint islikti pries konkurentus.

Nebijokite diegti naujoviy yra svarbi savoka, kurig turi atsiminti bet kuri jmoné. Inovacijos yra batinos norint islikti
pries konkurentus ir iSlikti aktualiems nuolat kintancioje verslo aplinkoje. Svarbu biti atviram naujoms idéjoms ir
norintiems rizikuoti, norint islikti pries konkurentus. Inovacijos gali bati jvairiy formy - nuo naujy produkty ar
paslaugy jvedimo iki verslo veiklos budo pakeitimo. Svarbu buti atviram naujoms idéjoms ir norintiems rizikuoti,
norint islikti pries konkurentus. Inovacijos taip pat gali bati naudojamos kuriant naujas rinkas arba nauju budu jeiti |
esamas rinkas. Tai galima padaryti pristatant naujus produktus ar paslaugas, kurie skiriasi nuo dabartiniy. Tai taip
pat galima padaryti pakeitus verslo veiklos blidg, pavyzdziui, diegiant naujas technologijas ar procesus. Inovacijos
taip pat gali buti naudojamos kuriant naujas rinkas arba nauju badu jeiti | esamas rinkas. Tai galima padaryti
pristatant naujus produktus ar paslaugas, kurie skiriasi nuo dabartiniy. Inovacijos taip pat svarbios norint islikti pries
konkurentus klienty aptarnavimo srityje. Svarbu mokéti klientams suteikti kuo geresne patirtj ir greitai reaguoti | jy
poreikius. Tai galima padaryti diegiant naujas technologijas ar procesus, kurie palengvina klienty bendravima su
verslu. Taip pat tai galima padaryti pristatant naujus produktus ar paslaugas, pritaikytus kliento poreikiams.
Inovacijos yra svarbi sgvoka, kurig reikia turéti omenyje bet kuriam verslui. Tai bitina norint islikti pries konkurentus
ir iSlikti aktualiems nuolat kintancioje verslo aplinkoje. Svarbu buti atviram naujoms idéjoms ir norintiems rizikuoti,
norint islikti pries konkurentus. Inovacijos gali bati jvairiy formy - nuo naujy produkty ar paslaugy jvedimo iki verslo
veikimo bldo pakeitimo. Svarbu bati atviram naujoms idéjoms ir norintiems rizikuoti, norint islikti pries konkurentus.

#18. Nebijokite galvoti daug: nebijokite galvoti placiai ir siekti auksty tikslu.
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Kai reikia pradéti kazka naujo, gali biti lengva pribloksti didziulés uzduoties. Gali kilti pagunda mastyti mazai ir siekti
Zzemo lygio, sutelkti démesj | detales, o ne | bendrg vaizda. Tac¢iau Guy&#39;us Kawasaki knygoje ,,Pradzios menas
2.0: Laiko patikrintas, kovoje uzgridintas vadovas visiems, pradedantiesiems bet k3", skatina mastyti placiai ir siekti
auksty tiksly. Jis tiki, kad issikéle ambicingus tikslus ir turédami aiskig vizija, ko norime pasiekti, galime sukurti kazka
tikrai nepaprasto. Kawasaki skatina mastyti pladiai ir nebijoti rizikuoti. Jis tiki, kad iSsikéle ambicingus tikslus ir
turédami aiskia vizija, ko norime pasiekti, galime sukurti kazkg tikrai nepaprasto. Jis taip pat skatina mus mastyti uz
langelio riby ir bati kirybiskiems. Jis mano, kad rizikuodami ir verciant save galvoti placiau galime pasiekti daugiau,
nei kada nors manéme. Kawasakis patarimas - nebijoti mastyti pladiai ir siekti auksty tiksly. Jis tiki, kad iSsikéle
ambicingus tikslus ir turédami aiskig vizijg, ko norime pasiekti, galime sukurti kazkg tikrai nepaprasto. Jis skatina mus
rizikuoti ir bati kdrybiskiems. Jis tiki, kad stengdamiesi mastyti placiau, galime pasiekti daugiau, nei kada nors
manéme.

#19. Nebijokite prasyti pinigu: nebijokite prasyti pinigu, kai jums ju reikia.

Pradedant versla svarbu atminti, kad pinigai yra batinas isteklius. Be jo negalésite pradéti savo verslo. Stai kodél
svarbu nebijoti prasyti pinigy, kai jy reikia. Nesvarbu, ar tai blty investuotojai, bankai, ar net Seima ir draugai, drasa
prasyti pinigy gali blti skirtumas tarp sékmeés ir nesékmeés. Kai prasote pinigy, svarbu bati pasiruosusiems. Turékite
aisky plana, kaip panaudosite pinigus ir kaip tai padés jusy verslui augti. Batinai paaiskinkite galima investicijy graza
ir kaip ji bus naudinga asmeniui ar organizacijai, kurio prasote. Parodydami, kad atlikote savo tyrimg ir turite aisSky
veiksmy plana, jtikinsite zmones investuoti j jusy versla. Taip pat svarbu atsiminti, kad pinigy prasymas nebdutinai turi
buti vienkartinis. Kai jusy verslas auga, jums gali tekti prasyti daugiau pinigy, kad padétumeéte iSnaudoti visas savo
galimybes. Nebijokite prasyti pinigu, kai jums jy reikia. Tinkamai pasiruose ir sukure aiSky plana, galite gauti piniguy,
kuriy jums reikia, kad jusy verslas buty sékmingas.

#20. Nebijokite linksmintis: linksminkités ir mégaukites verslo kurimo procesu.

Pradédami versla nebijokite linksmintis. Gali blti lengva pagauti jtampa ir spaudima kuriant verslg, taCiau svarbu
nepamirsti mégautis Siuo procesu. Pasilinksminimai gali padéti iSlaikyti motyvacija ir energija, taip pat padéti iSlaikyti
jusy komandos motyvacija ir jsitraukima. Svarbu skirti laiko pasidziaugti sékme, kad ir kokia ji blty maza, ir pripazinti
sunky darba, kurj visi jdeda. Sékmiy Sventimas gali padéti iSlaikyti auksta nuotaika ir sukurti teigiama bei
produktyvig darbo aplinka. Be to, linksmybés gali paskatinti kirybiSkuma ir padéti visiems susikoncentruoti |
atliekama uzduotj. Tad pradédami verslg nebijokite linksmintis - tai gali padéti padaryti procesg malonesnj ir
uztikrinti séekme.
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